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Chateau Chauvin,
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ON Les sceurs Ondet cedent leur propriété a Sylvie Cazes, dont la

famille est présente en Médoc. Les transactions se multiplient sur la rive droite
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anslemonde desgrandsvins
Dg‘irondins, Saint-Emilion

tient la corde pour ce qui est
del'effervescence des transactions.
I faut dire qu'avec plus de 80 crus
classés, souvent de petite taille,nous
sommes en pleine phase de conso-
lidation (lire ci-dessous). Derniére
transaction en date, celle du Chateau
Chauvin, propriétaire de15 hectares,
de relativement faible notoriété, cé-
dée par les sceurs Ondet. Agées res-
pectivement de 65ans et 72ans,
Franqoise et Marie-France apparte-
naientalaquatriéme générationde
lafamilleasatéte.lin'yenauradonc
pasde cinquiéme. ..

« Nous avons des descendants,
mais vendre est un choix qu'on as-
sume », concéde sans état d'ame
Frangoise, pharmacienne de forma-
tion, qui s'occupait de Chauvin a
temps complet depuis 1993. « Avec
ma sceur, Nous prenons notre re-
traite bien méritée.»

Complémentdegamme

L'acheteur «surprise » est une per-
sonnalité duvignoble bordelais. Syl
vie Cazes est copropriétaire des Do-
maines Jean-Michel Cazes (qui est
son frére), présents en Médoc
(Lynch-Bages,Ormesde Pez. . ., mais
aussi danslavallée du Rhone oule
Languedoc. «Ce premier investisse-
ment sur la rive droite est un com-
plément de gamme par rapporta
nosactivités familiales », précise celle
qui fut conseillére municipale de
Bordeaux et qui préside aux desti-
néesdelafuture Cité des civilisations

Sylvie Cazes, copropriétaire des Domaines Jean-Michel Cazes (Médoc, Languedoc, vallée du
Rhéne...), investit pour la premire fois sur la rive droite de la Garonne, a Saint-Emilion. amc s camoe

duvin. «J'achéte avec mes trois en-
fants,dont un me rejoindra aprés
des études complémentaires dans
le secteur viticole.»Al'age ot d'au-
tres penseraient a la retraite, voila
donccellequi gére égalementle Cha-
pon Fin (table étoilée de la ville) re-
partie pour une nouvelle aventure.

60 000 bouteilles

Silemontantde la transaction n'est
pas dévoilé, vu les tarifs « nerveux »
pratiqués chezles crusclassés, nous
sommeslaadesdizaines demillions
d'euros. « Les banques me font con-

fiance », concéde Sylvie Cazes, qui
gereaussil'agence devoyages récep-
tive Bordeaux Saveurs. Laure Canu,
en charge de son développement,
prend d'ailleurs la responsabilité
commerciale du Chateau Chauvin.
1l s'agitd'écouler quelque 60 000
bouteilles produitesal'année. Le pre-
mier vin se vendant en France au-
tour de 25 a30 euros. Pour complé-
ter I'équipe, Philippe Moureau,
ex-directeur technique du Chateau
de Pez (AOC Saint-Estéphe), arrive
aussiaChauvin. Lui faire franchirun
palierestleur objectif.
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Autant chez les grands du Médoc
et des Graves les ventes restent ra-
res, autant elles se multiplient a
Saint-Emilion. Il y a peu, Faurie de
Soutard passait dans le giron de
Dassault. Matras, Tertre Daugay
(devenu Quintus) et L'Arrosée ont
aussi changé de mains. On s'inter-
roge aujourd’hui sur le futur de Tro-
plong Mondot ou de Berliquet.
Rappelons que le classement de
Saint-Emilion, datant de 2012, fait
l'objet d'une procédure en justice.



